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Inleiding

Veel installateurs willen hun klanten goed helpen met laadoplossingen,
maar lopen in de praktijk tegen dezelfde drempels aan. Je wilt een goede
laadpaal plaatsen, maar je klant verwacht meer dan alleen hardware.

Er komen vragen over beheer, laadpassen, verrekening, support,
investering en terugverdienen. Voor je het weet ben je bezig met vijf
verschillende partijen, extra afstemming en nazorg die veel tijd kost.

Juist daar wil NXT Mobility het verschil maken met één partnerprogramma
voor hardware, beheer, laadpassen, NXT Laden zonder investering en ERE’s.

Deze gids laat zien hoe je van losse installatie groeit naar een complete
laadoplossing. Niet ingewikkeld, maar praktisch. Zodat jij je klant beter
bedient, professioneler overkomt en meer verdient per project. Dat is precies
de kern van het NXT Channel Partner programma: minder gedoe, meer grip
en meer terugkerende omzet voor installateurs.
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Meer verdienen met
laden voor jouw klanten

Waarom dit juist nu belangrijk is

De vraag naar laadinfra groeit snel. Klanten willen niet alleen een werkende
laadpaal, maar een oplossing die technisch klopt, financieel logisch is

en klaar is voor de toekomst. Zij zoeken gemak. Jij wilt vooral installeren,
adviseren en opleveren. Maar als jij alleen de hardware levert en de rest
openlaat, loop je het risico dat klanten afhaken of kiezen voor een partij die
wel een totaaloplossing biedt.

Dat is zonde. Want een goede installateur zou geen omzet of vertrouwen
moeten mislopen doordat laadinfra onnodig complex is. Juist daarom is een
compleet programma zo krachtig. Je helpt je klant beter én je bouwt aan een
sterker verdienmodel voor je eigen bedrijf.

Van losse installatie
naar complete laadoplossing

Veel installateurs starten met het leveren en plaatsen van laadpalen. Dat is
logisch. Maar juist na de installatie ontstaan vaak de vragen die bepalen hoe
tevreden een klant echt is. Hoe worden laadkosten verrekend? Hoe ziet de
klant of een laadpunt goed werkt? Welke laadpas gebruikt een medewerker?
Wat als een bedrijf geen investering wil doen? En hoe benut een klant extra
kansen zoals ERE’s?

Wanneer jij daar een goed antwoord op hebt, verschuif je van leverancier
naar adviseur. Dan verkoop je niet langer alleen een laadpaal, maar een
oplossing. NXT Mobility heeft die oplossing opgebouwd uit vier duidelijke
onderdelen:

— Hardware
— Laadpassen en beheer
— NXT Laden zonder investering

— Het ERE-programma.

Samen vormen deze onderdelen een complete installateurspropositie.
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Wat jouw klant echt van je nodig heeft
Jouw klant wil meestal vier dingen

- 1 Eenlaadoplossing die past bij de locatie en het gebruik

-> 2 Duidelijkheid over kosten, gebruik en beheer

- 3 Zo min mogelijk gedoe na oplevering

- 4 Eeninvestering die logisch voelt of zelfs extra geld oplevert

Als jij dat kunt bieden, groeit je waarde direct. Dan wordt jouw offerte sterker,
jouw advies beter en jouw klantrelatie duurzamer. NXT Mobility ondersteunt
installateurs precies op die punten met een partnerprogramma dat speciaal voor
installatiebedrijven is ingericht.

De basis begint met de juiste hardware

Een goed laadproject begint met de juiste hardware. Niet iedere klant heeft
dezelfde behoefte. De ene locatie vraagt om een thuis- of kantooroplossing, de
andere om dubbele zakelijke laadpunten of juist DC-snelladen. Daarom biedt
NXT Mobility een breed assortiment premium AC- en DC-laders, met merken als
Alfen, Zaptec, ABB en ADS-TEC voor snelladen bij netcongestie. Daarbij horen
ook producttrainingen, support en hulp bij installatie en configuratie.

Wat dit voor jou als installateur oplevert, is simpel: je hoeft niet steeds opnieuw
te zoeken naar de juiste leverancier of te puzzelen met losse inkoopkanalen. Je
werkt met bewezen merken, krijgt ondersteuning waar nodig en kunt sneller
een passende oplossing adviseren. In de installateurspropositie wordt dit ook
gekoppeld aan concurrerende tarieven door directe inkoop bij fabrikanten en
schaalvoordeel.

Wat dit in de praktijk betekent

Met het juiste hardware kun je beter inspelen op verschillende situaties
— Voor woningen en kleinere zakelijke locaties

— Voor kantoren en gedeelde parkeerplaatsen

— Voor transport en logistiek

— Voor locaties waar snelheid belangrijk is

— Voor plekken met beperkte netcapaciteit

Daardoor voer je niet alleen meer projecten uit, maar ook betere projecten.
Je offreert met meer vertrouwen en laat zien dat je verder kijkt dan de installatie.
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Meer waarde na installatie
met laadpassen en beheer

Na de installatie begint het echte gebruik. En precies daar ontstaat voor veel
installateurs een kans om meer waarde te leveren. NXT Mobility combineert
laadpassen met een beheersysteem dat technisch en financieel overzicht
geeft. Zo krijgt jouw klant grip op zijn laadoplossing en houd jij overzicht over
wat je hebt geplaatst.

De laadpas van NXT Mobility geeft toegang tot de eigen laadoplossing én

tot meer dan 800.000 laadpunten in heel Europa. Daarnaast profiteert de
gebruiker standaard van korting op het openbare NXT-snellaadnetwerk. Dat
maakt de laadpas niet alleen praktisch, maar ook aantrekkelijk in gebruik.

Het beheersysteem zorgt voor real-time inzicht in de technische status van
de laadoplossing. Ook maakt het automatisch verrekenen van laadkosten
mogelijk en is er 24/7 helpdeskondersteuning beschikbaar.




Waarom dit voor jou
interessant is

Voor veel installateurs stopt de omzet na oplevering. Met laadpassen en

beheer hoeft dat niet zo te zijn. In het Channel Partner programma ontvang je
voor iedere uitgegeven laadpas of ieder beheersysteem een aanbrengpremie.
Daarnaast krijg je als installateur gratis toegang tot een beheeromgeving waarin
je centraal de technische status, instellingen en storingsmeldingen van al jouw
geinstalleerde laders ziet.

Dat levert drie voordelen op

- 1 Teneerste help je jouw klant beter.
- 2 Ten tweede houd je meer grip op nazorg en service.
- 3 Ten derde voeg je een commerciéle waarde toe aan elk project.

Daarmee groeit jouw rol van installateur naar vaste laadpartner.

Wanneer NXT Laden zonder investering
het verschil maakt

Soms is de techniek niet het probleem, maar de investering. Er zijn veel

bedrijven die wel willen laden, maar geen laadplein willen kopen of geen
verantwoordelijkheid willen dragen voor beheer en onderhoud. Dan valt een goed
project toch stil. NXT Laden zonder investering lost dat op.

Bij NXT Laden zonder investering investeert en exploiteert NXT Mobility het

door jou geinstalleerde laadplein. De klant kan zorgeloos laden zonder kosten of
verplichtingen voor de investering. Voor jou als installateur betekent dit dat je een
gratis laadoplossing kunt aanbieden aan geschikte klanten. Jij meldt de locatie
aan, NXT beoordeelt de laadpotentie en bij een positief besluit ontvang jij de
installatieopdracht én een aanbrengpremie.

Dit is een sterk verkoopinstrument. Niet omdat je goedkoper wilt zijn, maar
omdat je een drempel wegneemt. Voor klanten die wel willen verduurzamen maar
terugschrikken voor de investering, wordt laden ineens wél haalbaar. Daardoor
kun jij projecten winnen die anders niet doorgaan.
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Voor welke klanten dit interessant is

Voor veel installateurs stopt de omzet na oplevering. Met laadpassen en

beheer hoeft dat niet zo te zijn. In het Channel Partner programma ontvang je
voor iedere uitgegeven laadpas of ieder beheersysteem een aanbrengpremie.
Daarnaast krijg je als installateur gratis toegang tot een beheeromgeving waarin
je centraal de technische status, instellingen en storingsmeldingen van al jouw
geinstalleerde laders ziet.

Dat levert drie voordelen op
- 1 Teneerste help je jouw klant beter.

- 2 Ten tweede houd je meer grip op nazorg en service.
- 3 Tenderde voeg je een commerciéle waarde toe aan elk project.

Met deze dienst maak je je propositie sterker. Je zegt niet alleen wat er technisch
mogelijk is, maar ook hoe een klant het financieel haalbaar maakt.




ERE’s maken van laden
een extra inkomstenbron

Een van de sterkste onderdelen van de installateurspropositie is het ERE-
programma. Sinds 1 januari 2026 is in Nederland de ERE-regeling van kracht.
Daarmee kan geld worden verdiend met elke kilowattuur stroom die via een
laadpaal wordt geleverd. Elke geladen kilowattuur kan worden omgezet in
Emissiereductie-eenheden, groencertificaten met marktwaarde. NXT Mobility
is officieel inboekdienstverlener voor deze ERE’s en regelt de registratie en
afhandeling voor klanten.

Voor jouw klant is dit interessant omdat laden dan niet alleen een kostenpost

is, maar ook een mogelijke inkomstenbron. Voor jou als installateur is het een
sterk extra argument in je advies. Je verkoopt niet alleen een laadoplossing,
maar laat ook zien hoe een klant daar meer rendement uit kan halen. Je ontvangt
bovendien een aantrekkelijke aanbrengpremie.

Hoe ERE’s in grote lijnen werken

Een ERE is een digitaal certificaat dat laat zien hoeveel CO2-uitstoot wordt
bespaard door elektrisch laden. Brandstofleveranciers zijn wettelijk verplicht
deze certificaten te kopen ter compensatie van de CO2-uitstoot als gevolg van
het verbruik door de door hen verkochte brandstoffen. Daardoor hebben ze
waarde.

Om mee te doen, is een laadpaal met een MID-gecertificeerde meter nodig en
moet de eigenaar over de juiste netaansluiting beschikken. De meeste moderne
zakelijke laadpalen hebben deze meter standaard. Daarnaast geldt er een

hoge drempel om volume zelfstandig in te boeken. Voor bijna alle bedrijven is
dat zelfstandig niet haalbaar. Daarom bundelt NXT Mobility het volume van
duizenden klanten, zodat deelname toch mogelijk wordt.

NXT regelt vervolgens het volledige traject: dataverzameling, registratie,
jaarlijkse audit en verkoop van certificaten. Dit vraagt van de klant weinig extra
werk en is er geen voorinvestering nodig. NXT biedt daarnaast een gratis ERE-
potentiescan om de verwachte opbrengst inzichtelijk te maken.
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Waarom jij dit moet meenemen in je advies

ERE’s zijn niet alleen interessant voor grote partijen. Ze zijn vooral
interessant omdat ze jouw advies sterker maken. Je laat aan klanten
zien dat laden meer kan opleveren dan gemak of verduurzaming
alleen. Je koppelt techniek aan financieel voordeel. En dat helpt in
verkoopgesprekken, zeker bij zakelijke klanten.

Voor jou als installateur levert dit drie dingen op:

- 1 Jeonderscheidt je van partijen die alleen hardware aanbieden
- 2 Je helpt klanten meer waarde uit hun laadinfra te halen
- 3 Jecreeert extra commerciéle kansen

Zo bouw je aan een slimmer verdienmodel

De kracht van de installateurspropositie van NXT Mobility zit in de
combinatie van producten en diensten. Je verdient niet alleen aan
hardware, maar voegt meerdere verdienlagen toe aan hetzelfde project.
Dat is precies de succesformule: minder gedoe, meer projectwaarde en
meer terugkerende omzet.

Je verdienmodel kan bestaan uit

— Marge op hardware

— Aanbrengpremies op laadpassen en beheersystemen

- Installatieopdrachten via NXT Laden zonder investering

— Aanbrengpremies via ERE-dienstverlening

— Meer vervolgwerk door structureel klantcontact na oplevering

Daardoor verschuif je van een eenmalige opdracht naar een bredere
klantrelatie. Je bouwt niet alleen omzet, maar ook continuiteit.
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Wat NXT Mobility voor jou als partner regelt

NXT Mobility is voor installateurs niet een losse leverancier, maar een gids.
Het doel is dat jij je kunt richten op installeren, adviseren en klanttevredenheid,
terwijl NXT de complexere onderdelen ondersteunt of overneemt.

NXT Mobility levert niet alleen premium hardware, laadpassen, beheer, support,
NXT Laden zonder investering, een gratis beheeromgeving en de rol als
ERE-inboekdienstverlener maar ondersteunt ook:

— Ondersteuning bij ontwerp en configuratie

— Producttrainingen

— Hulp bij inbedrijfstelling

— Directe toegang tot producten

— Eén aanspreekpunt voor meerdere diensten
— Een betrouwbaar merk met landelijke dekking

Dat geeft rust. En juist die rust helpt jou om sneller te offreren,
professioneler te leveren en klanten beter vast te houden.
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Zo pak je dit als installateur
slim aan

De eenvoudigste manier om meer te verdienen met laden is niet door harder te
werken, maar door slimmer te adviseren. Begin niet met de vraag welke laadpaal
een klant wil. Begin met de vraag wat de klant echt nodig heeft.

Denk in vijf stappen:

>1 Welke locatie en welk gebruik horen bij deze klant?

->2 Welke hardware past daar technisch bij?

-3 Heeft deze klant behoefte aan beheer, laadpassen of verrekening?

>4 |sinvesteren een drempel en biedt NXT Laden zonder investering uitkomst?
->5 Kan deze klant voordeel halen uit ERE’s?

Met die aanpak maak je jouw advies completer. Je voorkomt dat je alleen op prijs
wordt vergeleken. En je laat zien dat jij verder kijkt dan de installatie alleen.

Van installateur naar vaste laadpartner

De grootste kans zit misschien niet eens in een extra product, maar in een
andere positie in het hoofd van je klant. Zodra jij complete laadoplossingen
aanbiedt, word je niet meer alleen gezien als uitvoerder. Je wordt een partner die
helpt nadenken, kiezen, realiseren en verbeteren.

Dat heeft grote voordelen. Klanten komen sneller bij je terug. Je bouwt meer
vertrouwen op. Je hebt meer momenten om waarde toe te voegen. En je
verdienmodel wordt breder en stabieler. Bovendien lever je met een complete
laadpropositie sneller offertes, kom je professioneler over en bouw je aan
terugkerende omzet.
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Samengevat

Installateurs krijgen steeds vaker de vraag om meer te leveren dan alleen een
laadpaal. Klanten willen een oplossing die werkt, beheersbaar is en financieel
klopt. Met de installateurspropositie van NXT Mobility kun je die stap zetten.

Je krijgt toegang tot premium hardware voor verschillende klantvragen. Je voegt
laadpassen en beheer toe voor meer grip en terugkerende waarde. Je maakt
meer projecten haalbaar met NXT Laden zonder investering. En je helpt klanten
extra rendement te halen uit hun laadinfra met ERE’s. Alles bij elkaar zorgt dat
voor meer klantwaarde, meer onderscheid en meer verdienmogelijkheden voor
jou als installateur.

NXT Mobility is een initiatief van GP Groot
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Wil je weten welke
kansen er voor
jouw klanten liggen?

Plan een gesprek met NXT Mobility en ontdek hoe jij complete
laadoplossingen kunt aanbieden zonder extra gedoe.

NXT ® Mobility

Bezoekadres Postadres Telefoon +31(0)88 - 4720472
Vennewatersweg 2B Postbus 76 Email info@nxtmobility.nl
1852 PT Heiloo 1850 AB Heiloo  Website www.nxtmobility.nl



