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Inleiding
Elektrisch rijden groeit sneller dan verwacht

Elektrisch rijden is al lang geen toekomstmuziek meer. Er worden steeds meer hybride en
elektrische auto's verkocht. Dit komt door strenger Europees beleid, fiscale voordelen en
groeiende vraag van zowel zakelijke als particuliere rijders. Deze ontwikkeling zorgt ervoor
dat steeds meer klanten bij een tankstation verwachten te kunnen laden.

Deze gids toont je hoe je optimaal profiteert van deze ontwikkeling, welke valkuilen je moet
vermijden en hoe je zonder zorgen en grote investeringen kunt instappen.

NXT Mobility is een initiatief van GP Groot

De drie grootste fouten bij het installeren
van laadinfrastructuur

Veel ondernemers maken bij het installeren van laadpalen
dezelfde fouten

1 - Te weinig capaciteit reserveren

Netbeheerders zijn door netcongestie voorzichtig. Als je te weinig
vermogen aanvraagt, kun je niet voldoende laadvolume aanbieden en laat
je kansen liggen.

2 - Geen duidelijke prijscommunicatie

Bij €én op de vijf laadsessies is het tarief vooraf niet bekend. Dit zorgt voor
frustratie bij klanten. Een tankstation staat juist bekend om duidelijke
prijzen — laadpalen moeten hierin meegaan.

3 - Onvoldoende slimme technologie

Zonder slimme laadoplossingen en load balancing kun je niet optimaal
laden op beperkte netcapaciteit, en lopen laadsessies vast op
piekmomenten.

Supersnel laden ondanks
beperkte netcapaciteit

Veel locaties hebben geen zware netaansluiting.
Toch kun je juist daar supersnel laden aanbieden

— Met een accugebufferde snellader van ADS-TEC kun je tot 320 kW
snelladen op een gewone aansluiting zonder dure netverzwaring.

— Het systeem buffert energie in een krachtige batterij en geeft dit
versneld af aan auto's, zodat laadsessies tot vijf keer sneller verlopen dan
bij traditionele laadpalen.

— Deze oplossing draait al op vele plekken en werkt betrouwbaar, zelfs op
plekken waar het stroomnet vol zit.
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Verdienmodellen die zorgen
voor extra omzet

Een tankstation met laadpalen verdient niet alleen aan stroom, maar
aan veel meer

-> Meer winkelomzet EV-rijders blijven langer op locatie
en besteden meer in shop en horeca.

-> Laadtarieven Stel zelf per kWh of per sessie de prijs in.
Via abonnementen of partnerschappen kun je vaste klanten
aantrekken.

-> Advertenties en branding Nieuwere laadpalen bieden digitale
schermen, reclame-inkomsten en cross-sellingmogelijkheden.

- Klantenbinding Door laadoplossingen te bieden, sta je als duurzame
en innovatieve locatie bekend.

NXT Mobility is een initiatief van GP Groot

Stappenplan om vandaag al te beginnen

Een tankstation met laadpalen verdient niet alleen aan stroom,
maar aan veel meer

1 - Inventariseer je locatie

Controleer je netcapaciteit en laadbehoefte.

2 - Vraag advies aan

Schakel specialistische bedrijven in voor maatwerk en subsidie-informatie.
3 - Kies slimme accubuffer-oplossingen

Bijvoorbeeld ADS-TEC snelladers voor supersnel laden zonder noodzaak tot
netverzwaring.

4 - Communiceer prijzen duidelijk

Vermeld altijd een heldere laadtarief, zodat klanten weten waar ze aan toe zijn.

5 -> Maak laden onderdeel van je business
Zetin op extra diensten, winkelomzet en promotie rondom duurzaamheid.
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Meer weten?

Wil je persoonlijk advies over accubuffer snelladen,
een plan voor jouw tankstation of een offerte ontvangen?

Neem direct contact op en ontdek hoe jouw locatie kan groeien met slim laden.
Neem contact met ons op via 088-472 04 72
of stuur een e-mail naar sales@nxtmobility.nl

NXT ® Mobility

Bezoekadres Postadres Telefoon +31(0)88 - 4720472
Vennewatersweg 2B Postbus 76 Email info@nxtmobility.nl
1852 PT Heiloo 1850 AB Heiloo ~ Website www.nxtmobility.nl



